
2008年 9月间，戴江庆先生因为前往新西兰「正统心算」总代理处巡视业务，
顺道拜访移民新西兰多年的老友王森谅先生，告知对方想再去大陆发展的想

法。老朋友王森谅先生在倾听戴江庆先生详述其大陆事业宏图及创业决心后，

向戴江庆先生提出一些想法及意见，获得戴江庆先生采纳，而且双方对于大陆

未来形势及如何开发经营都有高度的共识，因此戴江庆先生便积极游说老友共

同前往大陆发展「正统心算」事业。

王森谅先生经过一番深思及评估后，也认为非常值得一试，于是接受戴江庆先

生的邀请。2009年元月，戴偕同王来到中国，原本计划直飞上海，希望立即在
上海成立「正统心算」中国总部，并积极展开上海的筹设工作。但由于王森谅

先生对大陆环境不熟悉，故请王森谅先生至广州了解「正统心算」的营运状

况，对其日后的工作推展将有所帮助。另一方面，戴江庆先生也离开广州一段

时间了，理应前往视察业务，于是两人决定先到广州。此行原先只计划在广州

停留一周，广州总代理陈作玉先生一再挽留，几乎每天出席加盟说明会、家长

座谈会等行程，于是又多留了一个多月。

在广州一个多月的期间，王森谅先生一边了解广州「正统心算」的经营情况，

一边大量收集大陆各城市相关资料，并做分析比较，于是他发现上海虽有人口

众多及每人平均收入较高的优势，但行业间的竞争非常激烈，而且租金及营运

成本非常高，创业风险很大，还不如选择一些省会城市或特区开始经营比较稳

健些。

因此王森谅先生向戴江庆先生推荐了厦门、福州、杭州及南宁等城市，做为先

期发展的地区，由于这些城市都具备了经济发展条件、人口众多、且距离广州

较近，也比较容易取得广州的支持等优点。经过两人一番讨论及深入分析后，

认为厦门优点最多，值得先去了解一番。于是两人利用 2009年农历春节期间，
连袂到厦门做一周的实地考察。厦门一周的考察，他们参观了一些当地台湾人

设立的课辅安亲班及美语补习班，一边观摩、一边评估分析。

他们发现厦门非常进步，高楼大厦建设现代化，而且整个城市很干净，居民素

质好，人民的收入高，家长普遍重视子女教育。尤其厦门在文化及生活方面与

台湾同出一源，语言一样，讲闽南话也可以通，对台开放最早，台资企业很

多，喜欢台湾的产品，对台湾同胞也非常友善。在两岸开放小三通之后，台厦

两地间交通更加便捷，往来极为方便。

基于以上的种种优势因素，戴江庆先生决定放弃去上海的计划，而将目的地转

移到厦门，并决定在那里设立新据点。

2009年 2月初正式开始筹设厦门「正统心算」总代理，戴江庆先生与王森谅先
生二人首先对该市进行整体环境评估、居民消费倾向分析、同业机构比较、小

区及学区调查等工作，然后积极寻找适合设立据点的区域。经多方努力寻找

后，终于在厦门市思明区最热闹的区域找到了一处办公室。摩尔莲花商场是当

地一处十分繁华商业及高级住宅中心，地理位置优越、环境良好、四周幼儿园

及小学林立，非常适合教育培训机构的设立


