
关键的 2002，开始进军海外
 
从台湾出发，「正统心算」海外加盟事业体的第一站是到香港，之后马来西亚、

新加坡、新西兰……不到 10年，已经遍布 20个地区及国家。
 

 
2002年，「正统心算」终于在筹备多年之后，进军海外市场。
在此之前，多项持续进行的工作，都成为「正统心算」进军海外的后盾。戴江

庆先生不断改良教学方式，出版多项图像教材，因为计算机的普及应用，顺势

推出多媒体激光视盘。信息与计算机的发明改变了人类的生活，对许多传统产

业产生相当大的冲击，面对这项新时代的挑战，有些人临阵而退，有些人却以

此为改变与转型的契机，很显然的，戴江庆先生就是属于后者。

在个人计算机刚开始使用时，戴江庆先生勤于学习计算机的使用方法与打字输

入技巧。渐渐地，网际网络地球村的愿景实现后，1997年，戴江庆先生开始构
想网站内容，并将想法与专业计算机工程师沟通，如何有效并具体呈现在网络

上，斥资数百万元架设「正统心算」网站。戴江庆先生并将个人 30年长期累积
的实战教学经验，以及造就无数「神算儿童」，独特而精炼的珠心算教学步骤与

方法，录制成教学录像带，藉由网站视讯传播到全世界各地，如此一来，就能

让他的「众多分身们」成为老师们教育训练的教材或是实施现场教学的最佳教

案。

经过众多人使用之后，再在证明珠心算与计算机网络，二者的结合真的是「最

佳拍档」、「最佳绝配」！

 
香港第一站

香港，是戴江庆先生迈入国际化经营的第一站。他的第一次出击，并没有达到

预期中的成效。

戴江庆先生在 2002年抵达香港，俗称「东方之珠」的城市，它是戴江庆先生计
划进军中国市场的首要之地。因为原先洽谈代理事宜的业者，太急于在招生利

润上获得回收，双方无法在教学理念上达成共识，这也让戴江庆先生警觉到，

倘若要维持「正统心算」的教学质量与核心价值，首先必须要让有兴趣担当

「正统心算」区域总代理的业者接受师资培训。也就是说，他们必须经过第一

项「师资培训」的考验，以及第二项「完成回家作业」，唯有如此，他们才能真

正明白戴江庆先生所建立「正统心算」教学系统与教材内容的真正内涵，体会

到「正统心算」真正的价值，才能以笃定、自信的态度推广加盟。

至于加盟者，可选择参加总代理举办的说明会，有兴趣投入教学者可以参加师

资培训。

戴江庆先生评估自己在国外没有知名度的情况下，要如何让别人相信他开创的

「正统心算」品牌，具有市场规模与潜力呢？于是，他决定在人生地不熟的异

地，自己经营珠心算教室，他选择走一条辛苦难走的道路。

于是，他添购教学设备，租场地做为教学本部，亲自开班授课，并刊登广告征

求加盟者、安排媒体采访等。戴江庆先生心想若是成功了，这个经验就可以被

复制到各个地方。当时，香港正流行珠心算才艺，加盟说明会第一场就涌进了

四十多个人




